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Актуальность темы исследования обусловлена отсутствием общей теоретической
базы. Sotheby’s является одним из самых крупных и старых аукционных домов в мире,
практическая деятельность которого позволяет выделить ряд приёмов ведения аукциона
и его организации [4]. Целью реализации аукциона аукционным домом Sothbey’s является
быстрая и оптимальная реализация тех или иных товаров, выставленных в виде лотов,
следуя установленным международным правилам и правилам данного аукционного дома.
[3]. С помощью программы аукционирования руководство всегда может контролировать
процесс аукциона, пресекать незаконные действия его участников и успешно добиваться
поставленных задач.[1].

Руководство аукционного дома Sotheby’s реализует деятельность, преследуя правила ген-
дерного равенства. Безусловно, для реализации оптимальной деятельности руководство
использует как креативный, так и административный подходы, осуществляя грамотную
мотивацию персонала на достижение наилучшего результата. Целостный аспект помогает
аукционному дому привлекать большее количество участников, удовлетворять потребно-
сти инвесторов.

Сравнительный анализ Sotheby’s и Christie’s выявляет ориентацию первого на высоко-
ценовой сегмент со всеми вытекающими положительными и негативными последствиями.

В докладе будет раскрыта роль новых способов ведения аукциона, на примере Sotheby’s в
соответствии с установленными правилами реализует кроме традиционных, открытых и
закрытых аукционов, онлайн-аукционы, которые помогают значительно увеличивать объ-
емы новой аудитории.

В целом, работа данного аукционного дома отражается успешной. За 2018 год, чистая
прибыль аукционного дома находилась на уровне 79,1 млн. долларов, за 1 акцию он по-
лучает 1,31 доллар, данные показатели отражаются на 71% больше, чем в 2017 году [1].
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