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Некоммерческие организации (НКО) являются одним из значимых элементов совре-

менной рыночной экономики Российской Федерации. В развитых государствах НКО вы-
ступают одной из главных составляющих гражданского общества, а значит и основой пра-
вового государства. Именно такие организации, представляя интересы различных, особен-
но незащищенных, слоев населения, определяют взаимодействие государственных струк-
тур, предпринимательства и общества, являются каналом связи между ними.

Нередко нам приходится сталкиваться с понятием «третий сектор». Под ним понима-
ются все существующие НКО. Почему же некоммерческие организации называют «тре-
тьим сектором»?

Все субъекты, принимающие участие в производстве ВВП в зависимости от основно-
го источника доходов для развития организации подразделяются на четыре категории-
сектора:

1) Государство, основным источником средств развития которого являются налоги;

2) Бизнес, развивающийся за счет получаемой прибыли;

3) Некоммерческие организации, средства развития которых исходят из пожертвова-
ний;

4) Домохозяйства, функционирующие благодаря «самоэксплуатации» членов семьи.

Таким образом, понятие «третий сектор» является в большей степени удобным клише,
избавляющим от излишних объяснений.

Согласно Федеральному закону № 7-ФЗ «О некоммерческих организациях» некоммер-
ческой организаций считается «организация, не имеющая извлечение прибыли в каче-
стве основной цели своей деятельности и не распределяющая полученную прибыль меж-
ду участниками»[1]. Некоммерческие организации имеют право заниматься предпринима-
тельской деятельностью в пределах, необходимых для выполнения их уставных целей.

На сегодняшний день в России наблюдается устойчивая тенденция роста количества
НКО. В значительной степени это может быть связано с многообразием и важностью
выполняемых ими функций. Зачастую, формы работы некоммерческих организаций по
эффективности превосходят государственные организации, поэтому во многих странах
НКО занимаются проблемами поддержки и защиты населения, медицины, образования,
экологии, искусства, а также оказанием специфических консалтинговых услуг. В насто-
ящее время некоммерческие организации представляют довольно значительный сектор
российской экономики. Он включает в себя большое число разнообразных объединений,
работающих на благо общества.

По официальным данным, опубликованным Федеральной службой государственной
статистики на 1 января 2013г. в Российской Федерации существовало 87028 некоммерче-
ских организаций, причем только в 2012 году было зарегистрировано 9290 НКО. [2] А
всего за период с 2008 по 2013 гг. количество НКО увеличилось на 11916 организаций или
15,86%.(Рис. 1)

Российский некоммерческий сектор развивается динамично, эффективно работает. Од-
нако потенциал НКО в России остается существенно не раскрытым. Сильный некоммер-

1



Молодежная программа Международного финансово-экономического форума
«Экономическая политика России в условиях глобальной турбулентности»

ческий сектор [U+2015] основной фактор обеспечения социальной и политической ста-
бильности, повышения жизненного уровня населения.

Значение некоммерческого сектора

∙ НКО являются источником социальных инноваций, так как современные методы
социальной работы впервые применялись именно некоммерческими организациями,
а затем стали частью государственной и муниципальной политики;

∙ Обеспечивают занятость населения, вовлекают в экономическую жизнь социально
уязвимую часть населения (инвалиды, родители детей-инвалидов, безработные жен-
щины старших возрастов);

∙ Играют важную роль в развитии демократии, представляют интересы различных
групп общества, формируют общественное мнение;

∙ Занимаются защитой прав человека, способствуют большей эффективности работы
государственных служб и судебной системы;

∙ НКО - это организационная основа гражданского общества.
Финансирование некоммерческих организаций

Для зарубежной практики является нормой участие государства в финансировании
некоммерческих организаций. Наиболее значителен вклад со стороны государства в поль-
зу «третьего сектора» в экономически развитых странах. В них объем государственного
финансирования превышает финансирование в развивающихся странах более чем в 2 ра-
за. Как видно из Рис. 2, в развивающихся государствах наибольшую долю в структуре
доходов НКО составляют доходы от собственной деятельности.

Сравним приведенные данные с бюджетом НКО в России. Из Рис.3 можно сделать
вывод о том, что наибольшую долю в финансировании «третьего сектора» РФ составля-
ют средства иностранных фондов. Значительны объемы членских и спонсорских взносов,
а также индивидуальные пожертвования. Доля поддержки со стороны государства со-
ставляет менее 9%.[3] Таким образом, финансирование некоммерческого сектора России
необходимо кардинально трансформировать.

Государство поддерживает третий сектор очень избирательно. На Рисунке 4 представ-
лена государственная поддержка социально-ориентированных НКО. В 2010 государствен-
ные гранты составляли 3,9 млрд. рублей в 2010 году, а к 2013 году этот показатель достиг
8,3 млрд. рублей, что связано с принятием соответствующего закона о СО НКО. Важ-
но заметить, что на сегодняшний день существуют правовые нормы, которые наиболее
приближенно регулируют деятельность «третьего сектора». Это статьи закона №7-ФЗ,
п. 2.1 статьи 2 «Некоммерческие организации» и статья 31.1 «Поддержка социально-
ориентированных некоммерческих организаций органами государственной власти и ор-
ганами местного самоуправления». Согласно данным законам, возможно поставить знак
«приблизительного равенства» между понятиями «третий сектор» и «социально-ориентированными
НКО».

Известно, что большую часть доходов у некоммерческих организаций составляют при-
влеченные средства. Весь объем привлеченных средств для финансирования НКО - 73%.
Большая часть приходится на частный сектор, меньшую же часть, как правило, отда-
ют обычные граждане, волонтеры. Все реже НКО используют в качестве основных ис-
точников государственные и собственные денежные средства. Безусловно, следует раз-
вивать механизмы финансирования: необходимо активное взаимодействие с социально-
ориентированным бизнесом.
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Современные способы финансирования

Важно заметить, что способствовать развитию некоммерческих организаций могут но-
вые способы финансирования. Примером являются фандрайзинг и краудфандинг. Фанд-
райзинг позволяет привлекать денежные средства добровольцев или «доноров». Он отли-
чается от благотворительности, так как является наиболее современным и креативным.
Данный вид привлечения ресурсов чаще всего используется в работе неприбыльных НКО.

Краудфандинг - это совместный сбор средств сотрудниками какой-либо некоммерче-
ской организации. Этот способ финансирования более известен частному сектору России,
так как кооперация является главным условием развития любого проекта. Подобная прак-
тика всё чаще встречается в оказании помощи российским НКО. Краудфандинг является
достаточно выгодным, благодаря большому количеству добровольцев, которые достаточ-
но быстро могут собрать необходимые средства.

Самым известным примером краудфандинга является платформа Kickstarter, осно-
ванная в США. Ее меценаты осуществляют свою деятельность в различных странах Ев-
ропы.[5] С помощью интернет-сайта компания собирает средства для финансирования
творческих проектов. Общая сумма собранных за 2012 год средств составила 319 786 629
долларов (Рис.5).

Что касается динамики развития фандрайзинга, краудфандинга и благотворительно-
сти, западная практика иллюстрирует нам высокую развитость фандрайзинга в отноше-
нии НКО. Например, только за 2011-2012 годы 3144 некоммерческие организаций в США
собрали 7,9 млрд.долл. на свои цели. 2581 некоммерческая организация США показали в
своей отчетности аккумулирование 512 млн. долл. при помощи онлайн технологий.[4]

Уровень развитости краудфандинговых площадок в России на порядок ниже. Они ста-
ли развиваться в нашей стране только с 2008-2009 годов. Можно предположить, что новые
способы привлечения денежных средств в дальнейшем вытеснят известную нам благотво-
рительность. Исследования показали, что около трети средств в России приходится на
развитие образования и науки, чуть меньше направляется на формирование гражданско-
го общества и почти 10 % - на культурную деятельность.

Безусловно, разработка и внедрение государственной краудфандинговой платформы
будет способствовать увеличению уровня общественной вовлеченности в решение социально-
значимых задач, переходу на новый этап диалога власти, общества и бизнеса.

Заключение

Российский некоммерческий сектор уже играет важнейшую роль в социально - эко-
номической жизни страны. Однако НКО практически не включены в систему предостав-
ления общественно значимых услуг, финансируемых государством, не развивают плат-
ные услуги для населения. Это существенно ограничивает возможности участия неком-
мерческого сектора в решении общенациональных задач, в том числе в области борьбы
с бедностью. Законодательные и организационные меры должны изменить ситуацию в
некоммерческом секторе экономики. Необходимо внедрять новые, современные системы
финансирования НКО, опираться на зарубежный опыт внедрения фандрайзинга и кра-
удфандинга, устранять ограничения в деятельности, создавать новые возможности для
привлечения негосударственных поставщиков. Эти меры, безусловно, повысят эффектив-
ности НКО и будут позитивно восприняты обществом.
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Иллюстрации

Рис. 1. Число общественных объединений и организаций, зарегистрированных в Российской
Федерации, на 1 января 2008-2011 гг.

Рис. 2. Структура доходов НКО по источникам финансирования
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Рис. 3. Усредненный бюджет НКО России

Рис. 4. Государственная поддержка СО НКО, млрд. рублей

Рис. 5. Статистика результатов работы "Кикстартер" за 2012 год
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